	ТОРГОВИЙ ПРЕДСТАВНИК
Зміст праці. Торговий представник є посередником між виробником чи оптовим постачальником і торговою мережею, що знайомить торгові організації і споживачів з товаром своєї фірми. Він надає опис, докладно роз'ясняє властивості, демонструє способи застосування, рекламує переваги, пред'являє продукцію чи її фото- і відеозображення.
Також фахівець налагоджує стійкі зв'язки виробника з торговою мережею, укладає договори на оптове постачання, просуває товар на ринку, сприяє збільшенню обсягу продажів.
Активно використовує в роботі технічні засоби і засоби зв'язку.

Умови праці. Працює індивідуально. Робота пов'язана з роз'їздами і частими відрядженнями. Спілкування в праці інтенсивне.

Області застосування: торгові представники працюють у відділах реалізації промислових підприємств, виробничих об'єднань, кооперативів, фірм-виготовлювачів приватних виробництв.

Домінуюча професійна спрямованість - на роботу з людьми. Професійний тип особистості - соціальний, підприємницький.

Домінуючі інтереси - громадська робота, торгівля, сфера обслуговування, економіка, підприємництво, реклама. Супутні інтереси - технологія виробництва, педагогіка, психологія, соціологія.

Необхідні якості. Торговому представнику необхідні знання в області технології виробництва реалізованих товарів, торгівлі, економіки, психології, права. Він повинен мати аналітичне мислення, гарну пам'ять, стійку увагу, бути товариським, енергійним, емоційно урівноваженим. Необхідні відповідальність, організованість, висока працездатність, ініціативність, розвинуті комунікативні навички.

Медичні обмеження. Робота не рекомендується людям із захворюваннями серцево-судинної системи, опорно-рухового апарата, вираженими дефектами зору і слуху, фізичними недоліками.

Родинні професії:
· продавець-консультант,
· комерційний агент,
·  менеджер по продажах,
· фахівець відділу реалізації на виробництві.

Професія торгового представника в даний час має підвищений попит на ринку праці.
Шляхи одержання професії - ліцеї, коледжі і вищі навчальні заклади. Торговим представником також можна стати шляхом додаткової підготовки в області торгівлі фахівців середньої і вищої ланки інших областей (техніків, технологів і т.д.).
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